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DIE ALLFINANZLOSUNG

Produktmerkmale:

Customer Relationship-Mamagement (CRM)
Depot-/Vertragsmanagement
Kampagnen-Management
Provisionsabrechnung

Produktmanagement

Kundenverwaltung

Versicherungen & Finanzierungen
Verwalten von Versicherungen

Customer Relationship-Mamagement (CRM)
Aktuelle Wertpapier- und Wahrungskurse
Aufgabenmanagement

Auswertungen und Berichte
Dokumenteverwaltung

Diverse Schnittstellen

Zielkunden:

Finanzdienstleister wie z.B.

¢ Vermogensverwaltungen
¢ Vertriebsgesellschaften
e Strukturvertriebe

¢ Maklerpools

e Versicherungsmakler

¢ Finanzierungsberater

¢ Vermégensberater
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< better financial solutions >

Mit P3 ist es erstmals moglich die gesamte Produktpalette der Finanzdienstleistung in einem Kundenverwaltungsprogramm abzubilden. Von der Kontaktverwaltung tiber Vertrage und
Provisionen bis hin zu Schnittstellen und Auswertungen haben Sie alle Informationen in einem System.

<all-in-one financial solutions>

P3 ist die ideale Verwaltungssoftware fiir jedes Finanzdienstleistungsunternehmen. Mit P3 verwalten Sie alle Ihre Kontakte, speichern die gesamte Korrespondenz tibersichtlich bei jedem Kontakt,
kategorisieren Ihre Kontakte, um diese bei Mailings und Marketingaktionen zielgruppengerecht ansprechen zu kénnen und Sie verwalten auch alle Vertréage Ihrer Kunden in P3. Von Antragen iiber
Transkationen bis hin zu tagesaktuellen Bestdnden finden Sie alle relevanten Informationen in P3. Uber Schnittstellen kénnen Daten sehr einfach iibernommen werden. Dariiber hinaus verfiigt das
System Uiber ein umfangreiches Provisionsverwaltungstool. Uber Rechtevergabe kann Mitarbeitern der Zugriff auf bestimmte Inhalte eingeschrénkt werden.

<CRM>

Alle Kundendaten Ubersichtlich auf einen Blick. In der Kontaktverwaltung sehen Sie alle Informationen zu Ihren Kunden. Verschiedene Adressen und Telefonnummern, E-Mail Adressen, bis hin zur
Risikoklasse des Kunden, Ausweisdaten erfassen Sie alle relevanten Daten Ihrer Kunden. Ebenso kénnen Sie Kunden miteinander verkniipfen, z.B. eine Firma mit deren Mitarbeitern oder
Familienmitglieder mit einer Beziehung versehen. Selbstverstandlich kénnen Sie auch alle anderen Kontakte in P3 erfassen, wie zum Beispiel Partner, mit denen Sie zusammenarbeiten oder
Lieferanten. Durch die zugewiesene Kategorie konnen dieses einfach wieder selektiert werden.

<Dokumente>

Kundenbriefe, Emails, eingescannte Dokumente wie Polizzen, Antrége, Beratungsprotokolle kénnen direkt in P3 gespeichert werden. Sie haben immer und tiberall Zugriff auf alle gespeicherten
Dokumente. Briefe und Emails kénnen direkt in der Datenbank erstellt und gespeichert werden. Erstellte oder erhaltene Dateien kénnen Sie einfach mittels Drag and Drop-Funktion in P3 speichern
oder (iber die Import-Funktion in der Datenbank ablegen.

<Notizen>
In den Notizen halten Sie alle Kundenkontakte mit dem jeweiligen Inhalt fest. So behalten Sie stindig den Uberblick, wann Sie zuletzt Kontakt zu Ihren Kunden hatten und was der Inhalt dieses
Gespréchs war. Egal ob Sie personlich mit Ihrem Kunden gesprochen haben oder ein Telefongesprach gefiihrt haben, eine liickenlose Historie erleichtert die Dokumentation.

<Aufgaben>

Sie wollen bestimmte Termine nicht versdumen, dann setzen Sie sich eine Erinnerung und P3 wird Sie zum bestimmten Zeitpunkt auf diesen Termin hinweisen. Wiedervorlagen oder
Telefontermine, Versicherungsablaufe, freiwerdende Kundenverméogen, jegliche Fristen konnen bersichtlich in Ihrer TODO-Liste dargestellt werden. Sie haben auch die Méglichkeit, Aufgaben
jemand anderen zuzuweisen, sodass diese auf der Liste Ihres Kollegen oder Mitarbeiters aufscheinen. Durch den Statusverlauf kann jederzeit tiberpriift werden, ob die Aufgabe bereits erledigt
waurde.

<Kapitalanlagen>

Die Ansicht Wertpapiere zeigt alle Depotstellen des Kunden mit den jeweiligen Bestanden. Heier werden auch alle Vertrége angezeigt, die mit dem Kunden geschlossen wurden und alle
Transaktionen, die aus den Vertragen resultieren. P3 liefert taglich aktuelle Wertpapierkurse, sodass die Bestande der Kunden immer auf dem aktuellen Stand sind. Die Daten kénnen entweder
eingegeben werden oder (iber eine Schnittstelle ins System tibernommen werden. Auch an dieser Stelle kénnen z.B. Vertrags-relevante Dateien wie Vertrage oder Beratungsprotokolle abgelegt
werden.

<Versicherungen>

Die Versicherungsiibersicht zeigt alle Versicherungsvertréage, die der Kunde abgeschlossen hat. in der Detailansicht werden alle relevanten Daten zu dem jeweiligen Vertrag angezeigt. Von
Vertragsabschluss tiber Laufzeit, Pramien bis hin zu den Versicherungsbestandteilen werden hier alle Daten erfasst oder (iber die eine Schnittstelle in P3 ibernommen. Durch die Vertragseingabe
errechnet sich automatisch die Provision, die auch direkt in der Vertragsansicht angezeigt wird. Schaden werden direkt in P3 dokumentiert und der gesamte Verlauf gespeichert. Auch die gesamte
Vertragshistorie kann jederzeit wieder aufgerufen werden.

<Finanzierungen>

Die Finanzierungsiibersicht zeigt alle Verbindlichkeiten des Kunden mit dem aktuellen Wert, die auf Basis der Eingaben fiir den jeweiligen Vertrag errechnet werden. Gespeichert werden unter
anderem Abschluss, Laufzeit, Zinssatz bzw. Zinsbindung, Aufschldge, Roll-over-Termine, die aktuellen Zinssdtze werden von P3 zur Verfiigung gestellt. Ist die Finanzierung endféllig, so konnen
entsprechende Tilgungstrager direkt mit der Finanzierung verkniipft werden. Sicherheiten werden hier gespeichert und die Historie zeigt alle Verdnderungen wie Wahrungs-Switch oder
Teilriickzahlungen...

<Schnittstellen>

Der Schnittstellen-Manager erméglicht die automatisierte Dateniibernahme von Kunden-, Vertrags- und Transaktionsdaten, sowie auch von Provisionen. P3 verfiigt {iber 60 Schnittstellen und
reduziert damit die manuelle Eingabe von Daten auf ein Minimum. Die vom Abwicklungspartner gelieferten Dateien werden im Import-Ordner abgespeichert und P3 {ibernimmt diese Daten und
archiviert diese auch nach dem erfolgreichen Import. Sicherheitsmechanismen verhindern das doppelte Anlegen von Kunden- oder Vertragsdaten. Uber das Import-Protokoll kann jederzeit
nachvollzogen werden, welche Daten ins System

ibernommen worden sind.

<Auswertungen & Berichte>

Zahlreiche Berichte und Auswertungen werden von P3 zur Verfiigung gestellt. Berichte fiir Kunden, interne Auswertungen, Kundeniibersicht, Bestandsiibersicht, Provisionsabrechnungen sind nur
ein kleiner Auszug aus der Berichtsliste. Zusatzlich wird in P3 noch eine individuelle Auswertungsmoglichkeit bereit gestellt, die es erméglicht einfach und schnell individuelle Abfragen zu
erstellen. Die Ergebnislisten konnen direkt bearbeitet werden oder auch zur weiteren Bearbeitung exportiert werden. So bietet P3 auch die Moglichkeit, individuelle Kundenabfragen
durchzuflihren, um z.B. zielgruppenspezifische Marketingaktivitaten zu setzen.

<WebPortal>

Uber das Web-Portal werden Kunden aktiv informiert und erhalten Uberblick (iber tagesaktuelle Besténde und Vertrége. Alle Daten, die in P3 eingegeben wurden, werden in Folge hier dem
Kunden gegeniiber dargestellt. Wertvolle Informationen und eine ansprechende Grafik bedeuten ein besonderes Service fiir lhre

Kunden und entlasten Sie in der Kundenbetreuung.
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